




piccolo deposito per le attrezzature di
base. Anche lo stoccaggio del materia-
le non è necessario. L'investimento
iniziale è di 30mila euro, il fatturato
dichiarato oscilla in media tra i 1 OOmi-
la e i 500mila euro all'anno.
Tecnologia amica...
Parlando ancora di pubblicità digitale:
individua luoghi ad alta affluenza di
pubblico, installa un maxi schermo per
la trasmissione di spot e incassa gli in-
troiti derivanti dalla vendita di spazi
pubblicitari il concessionario Jumbo
Screen (www.jumboscreen.it). L'inve-
stimento richiesto parte da ornila euro
ed è "mediamente recuperabile con i
primi quattro clienti". La concessio-
ne, oltre all'utilizzo del maxi schermo
Jumbo Screen in comodato, compren-
de: package software, supporto com-
merciale e burocratico, copertura assi-
curativa "ali risks", assistenza tecnica
hardware/software con help desk spe-
cializzato 7 giorni su 7, videonews,
gestione del Jumbo Screen da distanze
illimitate in maniera autonoma o assi-
stita.

Un furgoncino bianco, un computer
con collegamento a Internet, una stam-
pante, un cellulare abilitato alla rice-
zione delle email per la registrazione
degli ordini: è la dotazione dell'affilia-
to Lavanet (www.lavanet.it). azienda
italiana che dal 2003 propone un inno-
vativo servizio online di tintoria-la-
vanderia per capi di abbigliamento e
arredamento con ritiro e consegna a
domicilio. Il franchisee, individuati e
selezionati i fornitori locali (le lavan-
derie-tintorie della zona), gestisce on
line gli ordini tramite il portale, coor-
dina i cicli ritiro-lavaggio-consegna,
sempre tramite portale, e tiene i con-
tatti con i clienti. Investimento in base
alla popolazione (il minimo, mille eu-
ro per 20mila persone), royalties di
100 euro al mese e una tee di ingresso
da mille euro (sempre per zone di
20mila abitanti) a salire.

Il franchisee di Pet's Planet (www.
petsplanet.it) è molto più che un ven-
ditore a domicilio di alimenti per cani
e gatti. Senza una precedente esperien-
za, grazie alla formazione dell'azien-
da, l'affiliato si occupa dei contatti con
i clienti proprietari degli animali per la
consulenza nutrizionale e la vendita
dei prodotti. Non sono necessari uffici
o depositi: basta un locale per lo stoc-
caggio della mercé. L'investimento
parte da 7mila euro.
Distributori & co.
All'affiliato The Originai Poster
Company (www.originalposter.it) ba-
sta disporre di uno scaffale in casa per
organizzare il proprio magazzino: l'in-
segna britannica in Italia dal 1997 pro-
duce biglietti augurali che il franchisee
posiziona con appositi espositori negli
esercizi commerciali della sua area di
competenza, di 800mila/un milione di
abitanti. Il suo compito è poi quello di
rifornire gli espositori e di tenerli ordi-
nati. L'investimento parte da 19mila
euro, a fronte di un fatturato medio
annuo dichiarato di oltre 90mila euro.
The Originai Poster Company offre
formazione iniziale, affiancamento in
loco, supporto promozionale e gestio-
nale continuativo.

Richiede un impegno di poche ore set-
timanali, per lo più per il rifornimento
delle macchine, anche il mondo della
distribuzione automatica. Formula or-
mai consolidata in ambiti come quello
del videonoleggio, degli snack e delle
bevande, oggi le vending machine ven-
gono utilizzate anche in settori nuovi
per il mercato. È il caso, per esempio,
di PharmaBox24 (www.pharma-
box24.it). marchio di distributori di
prodotti parafarmaceutici lanciato da
Unica Group. Con un investimento di
30mila euro, il distributore può essere
installato negli esercizi commerciali
ma anche in luoghi pubblici con una
forte densità di passaggio. E
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li telefono
per il business

(e viceversa)
Uno dei pochi costi fissi a carico
di chi lavora da casa è sicura-
mente quello legato all'uso del
telefono e di Internet. I gestori te-
lefonici hanno offerte "voce più
Internet" sia per i privati sia per
la clientela business. All'interno
di quest'ultima, Vodafone per
esempio ha individuato: liberi
professionisti, commercianti, ar-
tigiani e ristoratori, piccole im-
prese, grandi imprese.... Tele-
com Italia ha lanciato Impresa
Semplice, portafoglio di soluzioni
dedicate alle PMI "e cioè a oltre 3
milioni di aziende, studi profes-
sionali ed esercizi commerciali
che spendono ogni anno com-
plessivamente circa 8 miliardi di
euro in servizi e prodotti ICT". 3
Italia ha un sito per i clienti con
partita Iva, con videofonini, piani
tariffari e Internet Mobile a loro
dedicato. Sito ad hoc anche per
Tele2 (telefono + ADSL, solo tele-
fono o solo ADSL) e per Fastweb,
con piani e offerte per la micro, la
media e la grande impresa. Un
accordo con HP consente all'im-
prenditore di acquistare prodotti
hardware con "supervalutazione
dell'usato".




